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Cobranza de fee de Tiempos de Generacion de Venta de
o I E R I I l ' S -:- :I:::m’: administracién mensual operacion remates inmuebles

* Incrementar la eficiencia operativa en las dreas de administracion
de cartera, atencion a acreditados y recuperacion judicial

* Mejorar los indicadores de cobranza y flujo de efectivo, reduciendo
atrasos e incrementando el porcentaje de recuperacion '

* Reducir los tiempos de respuesta al cliente y entrega de informacion, .
fortaleciendo la satisfaccion y confianza de los acreditados '

"No dudo en recomendar ampliamente a
London Consulting Group por su

profesionalismo y constancia, asi como
* Optimizar la estructura organizacional y procesos internos, eliminando.

3 : N ; por su metodologia de implementacion."
redundancias y mejorando la comunicacion entre areas

* Aumentar la productividad del personal mediante herramientas =,

de medicidn, automatizacion y capacitacion enfocada en resultados IGNACIO FARIAS CAMPERO

DIRECTOR GENERAL

e Administracion de Cartera

e Atencion a Acreditados

* Recuperacion Judicial y Venta de Inmuebles

\ :

‘ OYECT/O REALIZADO

* Automatizacion de procesos

* Reestructuracion organizacional

P
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